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• Introducción al Etiquetado en Origen.

• Fases del Etiquetado.

• Desarrollo del comercio en el País.

• Proceso de certificación y nuestro Laboratorio.

• Algunos ejemplos de soluciones.

• Ventajas para el proveedor.

• Ventajas para el comerciante.
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· Es la incorporaci� n de una etiqueta de seguridad dentro 
del empaque original de un producto en el punto de 
fabricaci� n, antes de que sea recibido por el comercio.
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) DVH�,� La etiqueta de seguridad es pegada
a la vista, cerca del c� digo de barras, pero
del lado exterior del packaging.

) DVH�,,� La etiqueta de seguridad es pegada
y ocultada dentro del packaging del producto,
siempre a no más de 5cm. del Cod. Barras

) DVH�,,,� La etiqueta de seguridad es pegada
dentro del producto y cuidando la ubicaci� n 
del mismo dentro de su packaging.
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Decremento en la 
Mano de obra disponible

Surgen los 
centros 
comerciales
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Incremento del 
Valor de los bienes

Inflaci� n

35 2 %/ ( 0 $
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Crecimiento de las 
Cadenas nacionales

Minoristas 
tecnificados 
creciendo a mayor 
velocidad

Retailers pequeños
Salen al mercado

Adopci� n de la tecnología para 
el Comercio ( Scanner, POS 
data, etc.)
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Mayor variedad
En la Mercancía

Decremento en la 
Mano de obra disponible

Incremento en el 
tamaño de las tiendas

Incremento en el # 
de tiendas a administrar

Consolidaci� n 
de la industria 
Minorista
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· El proveedor enviará a Sensormatic una muestra de cada uno de 
sus productos.

· Se observará los packaging de los productos.

· Si hiciera falta se buscará soluci� n y recomendará cambio del 
packaging, brindando un proveedor para esa soluci� n.

· Se certificarán los productos ingresándolos en nuestra base de 
datos a nivel Internacional.

· Se enviará al proveedor y al cliente que lo solicitase una carpeta y 
un CD con fotos del lugar de colocaci� n de la etiqueta.
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· Laboratorio certificado por Sensormatic Internacional.
· Personal capacitado en asesoramiento y certificaciones.
· Personal para atenci� n de proveedores en todo el País.
· Garantizamos la buena captaci� n y desactivaci� n de los 

productos.
· Entregas de etiquetas en todo el País sin cargo.
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· Aumenta la venta (posibilidad de mejorar la exhibici� n).

· Garantiza que la etiqueta no oculte informaci� n de importancia.

· Garantiza la disponibilidad de los productos.

· Ofrece ventajas sobre los competidores.

· Incrementa la participaci� n en el mercado.

· Brinda un servicio de valor agregado.

· Aumenta la exhibici� n libre de mercader�a.

· Controla el hurto interno.

· Permite que el producto se ponga a la venta en forma inmediata.
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· Mejora la atenci� n a los clientes.

· Reducci� n del costo de mano de obra.

· Reduce el hurto interno y externo.

· Aumenta la venta y la rentabilidad “Venta x impulso”.

· Garantiza la disponibilidad y rotaci� n de productos.

· Destaca la exhibici� n de la mercader�a.

· Permite comercializar mercader�a de alto costo.

· Garantiza que se realice un buen etiquetado.

· Aumenta la eficacia laboral y su costo.

· Habilita la mercader�a para ponerse a la venta.


